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IGAPE FORMATE INTERNACIONAL

CURSO DE INICIACION AO
COMERCIO INTERNACIONAL

Marzo - Xullo 2023

formateinternacional.igape.es
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DURACION DIRIXIDO A

""" Marzo e Xullo de 2023. Curso gratuito dirixido a responsables de
xerencia e desenvolvemento de negocio,
emprendedores e profesionais de todos os

Todos os xoves de 18:30 a 20:00 h. sectores.
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OBXECTIVOS DO CURSO METODOLOXIA E FORMATO
C\:/; Coriecer as bases e fundamentos do comercio C\:/) Modalidade en lifia.
exterior.
C\:/) 12 médulos temdaticos de formacion en comercio
(\:/) Familiarizarse coas areas fundamentais do comercio exterior, en formato de clases en lifia
internacional: contratacion, aduanas, transporte, (participacion en directo) e con apoio de
financiamento, fiscalidade, etc. material didactico e informativo.
@ Facilitar a drea de xerencia e desenvolvemento de (\:/) Frecuencia semanal. 12 seminarios de 90
negocio da empresa o cofiecemento necesario que minutos de duracién cada un.
lle permita entender cales son os aspectos clave
que debe ter en conta a hora de definir as bases do C/) Boletin mensual con novas de actualidade sobre
seu proxecto de internacionalizacion. as materias impartidas.

Consultas técnicas: admcursoformate@igape.es
Consultas académicas: alumnoscursoformate@igape.es

a8 XUNTA W/g Xacobeo 21-22

Kl DE GALICIA




PROGRAMA DO CURSO

Presentacion do programa.
Semana 1| xoves 30 de marzo

Sesion titorial de uso da plataforma de formacién en
lifa.

Mddulo 1: CONTORNA INTERNACIONAL

Semana 2 | xoves 13 de abril

Introducion & contorna da economia e negocios
internacionais: zonas econdmicas internacionais, UE,
empresas multinacionais e multiregionales, start ups
globais.

Médulo 2: MODELO DE NEGOCIO
Semana 3 | xoves 20 de abril

Plan de internacionalizacidn, transformacion
organizativa, estratexia competitiva, planificacion,
seguimento, cadro de mando.

Médulo 3: INVESTIGACION DE MERCADOS

Semana 4 | xoves 27 de abril

Investigaciéon e segmentacién de mercados. Vias de
acceso mercado/cliente. Barreiras arancelarias e non
arancelarias. Fontes de informacion.

Médulo 4: PROCEDEMENTOS
ADMINISTRATIVOS E TECNICOS

Semana 5 | xoves 4 de maio

Aduanas: arancel comun, certificado de orixe, valoracion,
destinos aduaneiros, DUA, Intrastat...

Médulo 5: CONTRATACION INTERNACIONAL

Semana 6 | xoves 11 de maio

Contratos de comercio exterior: compra-venda,
intermediacion, axencia, joint venture...
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Médulo 6: LOXISTICA E TRANSPORTE
INTERNACIONAL
Semana 7 | xoves 25 de maio

INCOTERMS, embalaxe, etiquetado, seguros de
transporte internacional...

Mddulo 7: FISCALIDADE

Semana 8 | xoves 1 de xufio
Aranceis, IVE, doble imposicion

Moddulo 8: MARKETING INTERNACIONAL

Semana 9 | xoves 8 de xufio

Segmentacién de mercados, competencia, marketing
mix: seleccién de produto, politica de prezos,
distribucién e comunicacién, servizo posvenda.

Médulo 9: FINANCIACION E MEDIOS DE
PAGO

Semana 10 | xoves 15 de xufio
Crédito documentario, remesas, factoring...

Mddulo 10: ACCESO AO MERCADO

Semana 11| xoves 22 de xufio
Feiras e misidns comerciais. Oficinas comerciais no exterior.

Médulo 11: EXPANSION INTERNACIONAL

Semana 12 | xoves 29 de xufio

Sucursais, filiais, joint ventures, franquicias,
licitacions internacionais.

Médulo 12: FOMENTO/CLAUSURA

Semana 13 | xoves 6 de xullo
Axudas & internacionalizacién, programas multilaterais
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